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2025: GRUNDSTEIN FÜR 
NÄCHSTE WACHSTUMSPHASE 
GELEGT

1
STRATEGISCHE POSITIONIERUNG GESTÄRKT
• Ausbau der Präsenz in Hightech-Märkten

• Stärkere Diversifikation über Halbleiter hinaus

• Energie, Luft- und Raumfahrt, Photonik etc.
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SKALIERBARKEIT VORBEREITET
• Investitionen in Organisation, Vertrieb, Service und Prozesse

• Ausbau der internationalen Präsenz

• Vorbereitung auf höhere Stückzahlen und 
Serienanwendungen

3
NACHFRAGEENTWICKLUNG BESTÄTIGT STRATEGIE
• Deutlicher Anstieg des Auftragseingangs

• Starke Dynamik im zweiten Halbjahr

• Q1 2026 bestätigt Entwicklung
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TECHNOLOGIEPORTFOLIO ERWEITERT
• Ausbau Metrology

• Neue Materialien

• Strategische Partnerschaften und Akquisitionen

★ Strategisch investiert. Organisation gestärkt. Nachfrage bestätigt unseren Kurs.



FINANZDATEN
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IM VERGLEICH ZUM VORJAHR 
[MIO. EUR]

KONZERNUMSATZ
NACHFRAGE BLEIBT INTAKT – UMSATZ DURCH PROJEKTVERSCHIEBUNGEN BEEINFLUSST

20,0 27,6

82,5 87,651,8 41,3

187,6
156,6

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

Semiconductor
Systems

Industrial
Systems

71,8 68,9

270,1

244,3

-4,1%

-9,6%

99,6
(41%) Asien

105,2
(43%)

Europa

37,4
(15%)

Nordamerika

2,0
(1%)

Andere

98,0
(40%)

Metrology

146,2
(60%)Material

Solutions

• Verschiebungen bei Projekten im zweiten Halbjahr 2025 wirkten sich auf 
Umsatzrealisierung in mehreren Märkten und Produktgruppen aus

• Keine Stornierungen; Projekte wurden 2026 umgesetzt

• Europa mit 43% stark repräsentiert

NACH PRODUKTGRUPPEN
[MIO. EUR]

REGIONALE VERTEILUNG
[MIO. EUR]
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ENTWICKLUNG DES AUFTRAGSEINGANGS
DEUTLICHE ERHOLUNG – BEIDE PRODUKTGRUPPEN MIT STARKER DYNAMIK

2025
• Auftragseingang hat sich im Jahresverlauf 2025 sequenziell erholt; 

Q4 bei EUR 91,1 Mio., Gesamtjahr bei EUR 267,6 Mio.

• Nachfrage von beiden Produktgruppen getragen 

• Metrology mit üblicher quartalsweiser Schwankungsbreite

2026
• Starke Auftragsdynamik hat sich im Q1 fortgesetzt, Metrology im 

Q1 rund EUR 63 Mio., zum Teil mit Lieferung 2027

• Beschleunigung der Auftragsdynamik bei Metrology erwartet ab H2 
2026

• Steigende Nachfrage in Material Solutions: Kristallzucht für High-
End-Halbleiteranwendungen

21,3
32,0 31,0

24,6

62,724,8

25,5

41,8
66,5

59,0

Q1 2025 Q2 2025 Q3 2025 Q4 2025 Q1 2026

Material
Solutions

Metrology

46,1

57,5

72,8

91,1

121,6

+27,5%
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IM VERGLEICH ZUM VORJAHR 
[MIO. EUR]

AUFTRAGSEINGANG 
STARKE DYNAMIK: BOOK-TO-BILL-VERHÄLTNIS ÜBER 1

16,0 21,2

51,8

82,3
27,4

69,9

98,8

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024

185,3

FY 2025

Semiconductor
Systems

Industrial
Systems

43,4

91,1

150,6

267,6

109,9%

+77,7%

NACH PRODUKTGRUPPEN
[MIO. EUR]

REGIONALE VERTEILUNG
[MIO. EUR]

• Auftragseingang hat sich im Vergleich zum Vorjahr deutlich erholt, getragen von 
steigender Nachfrage für Halbleiter- und Industrietechnologie

• Metrologie mit erheblichem Auftragsanteil; unterstreicht wachsende Bedeutung 
von Inspektionstechnologien

• Asien vereint fast die Hälfte des Auftragseingangs auf sich, angetrieben durch 
Halbleiterinvestitionen

1,4
(1%)

Andere

131,5
(49%) Asien

81,4
(30%)

Europa

53,2
(20%)

Nordamerika

108,9
(41%)

Metrology

158,6
(59%)Material 

Solutions
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BRUTTOGEWINN & BRUTTOMARGE
[MIO. EUR]

EBITDA & EBITDA-MARGE
[MIO. EUR]

KONZERNERGEBNIS
BRUTTOMARGE AUF STABILEM NIVEAU – EBITDA DURCH STRATEGISCHE INITIATIVEN GEPRÄGT

15,5

6,6

47,8

25,3

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

-57,4%

-47,1%

26,2
21,4

88,0
77,8

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

-18,3%

-11,6%

17,7 % 10,4 %21,6 % 9,6 %32,6 % 31,9 %36,5 % 31,1 %

• Stabile Marge unterstreicht Stärke des Geschäftsmodells 

• Geringere Umsätze und vorübergehende 
Kapazitätsunterauslastung haben Rentabilität beeinträchtigt

• Kosten in Höhe von EUR 13 Mio. betreffen Wachstumsinitiativen

• Davon EUR 9 Mio. wiederkehrende Aufwendungen für F&E-Ausbau 
sowie Erweiterung der Vertriebs- und Servicekapazitäten

• EUR 4 Mio. einmalige Aufwendungen für Strategie und IT
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UMSATZ
[MIO. EUR]

EBITDA & EBITDA-MARGE
[MIO. EUR]

AUFTRAGSEINGANG
[MIO. EUR]

SEGMENT SEMICONDUCTOR SYSTEMS
HALBLEITERNACHFRAGE BLEIBT INTAKT, ZEITLICHE VERSCHIEBUNGEN BELASTEN UMSATZ UND ERGEBNIS

51,8
41,3

187,6

156,6

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

-20,3%

-16,5%

13,6

7,4

40,2

22,9

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

-45,6%

-43,0%

27,4

69,9

98,8

185,3

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

155,1%

+87,6%

21,4 % 14,6 %26,3 % 17,9 %

• Verschiebungen in Projektzeitplänen haben Umsatz beeinflusst

• EBITDA durch geringeren Umsatz und anhaltende Investitionen belastet

• Der Auftragseingang ist deutlich angestiegen, was auf eine sich verbessernde Nachfrage nach Halbleitern hindeutet

• Verzögerte Projekte werden voraussichtlich in den kommenden Perioden umsatzwirksam
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UMSATZ
[MIO. EUR]

EBITDA & EBITDA-MARGE
[MIO. EUR]

AUFTRAGSEINGANG
[MIO. EUR]

SEGMENT INDUSTRIAL SYSTEMS
DIVERSIFIZIERUNG ÜBER DIE HALBLEITERGETRIEBENEN MÄRKTE HINAUS

20,0

27,6

82,5
87,6

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

38,0%

+6,2%

5,1

1,6

14,1

9,9

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

-68,6%

-29,8%

16,0
21,2

51,8

82,3

Q4 2024 Q4 2025 FY 2024 FY 2025

+32,5%

58,9%

• Stabiles Umsatzniveau, gestützt durch Nachfrage aus industriellen Anwendungsbereichen, darunter Energie und Luft- und Raumfahrt

• Der Auftragseingang basiert auf einem breiten Spektrum an Industrie- und Hightech-Anwendungen

17,1 % 11,3 %25,5 % 5,8 %



10

AKTIENRÜCKKAUFPROGRAMM 2024/2025
BERICHT ÜBER DIE TEILWEISE AUSNUTZUNG DER ERMÄCHTIGUNG VOM 28. JUNI 2023

• Im Rahmen des Aktienrückkaufsprogramms 2024/2025 
wurden vom 22. November 2024 bis 31. Dezember 2025 
1.327.398 Aktien zu einem Durschnittskurs von rund €14,20 
und einem Gesamtvolumen von rund €18,9 Mio. erworben

• Der Anteil der zurückerworbenen Anteile am Grundkapital 
beträgt 6,1%; damit wurde der maximal gebilligte Anteil von 
10% nicht völlig ausgeschöpft

• Das Einziehen der zurückgekaufen Anteile ist derzeit nicht 
vorgesehen. Stattdessen sollen die zurückgekauften Aktien für 
folgende Zwecke verwendet werden:

• Währung für Übernahmen

• Management-Vergütungsprogramme

• Mitarbeiterbeteiligungsprogramme

Überblick 

Zeitraum 22. November 2024 – 31. Dezember 2025

Gesamtzahl 
zurückgekaufter 

Aktien
1.327.398 Stück

Betrag des 
Grundkapitals

Der auf die erworbenen Aktien entfallende Betrag des 
Grundkapitals beläuft sich auf 1.327.398,00 Euro

Prozentualer 
Anteil am 

Grundkapital
6,1%

Durschnitts-
Kaufkurs

14,234 Euro

Gesamtvolumen 18.893.870 Euro

Erläuterungen 



AKTUELLES ZUR STRATEGIE UND 
AUSBLICK
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AKUSTISCHE METROLOGIE FÜR WACHSTUMSSTARKE MÄRKTE
HIGH-END-HALBLEITERANWENDUNGEN ERWEITERN DEN ADRESSIERBAREN MARKT

Skalierung für die Halbleiter-Massenproduktion Warum der Markt wächst

• Kleinere Stückzahlen

• i. d. R. manuelle Anwendungen

• Kundenspezifische Anwendungen

• Fokus auf Entwicklung

✓

• Höhere Volumina

• Standardisierte, vollautomatisierte 
Systeme

• Hohe Anforderungen an 
Verfügbarkeit und Service (24/7)

F&E / LABOR SERIENFERTIGUNG IN-Line

Markt für akustische Metrologie & PVA-Marktanteil 
[in Mio. USD]

Quellen: PVA Capital Markets Day Präsentation 2025, Verified Market Reports, eigene Schätzungen

KI & HOCHLEISTUNGSRECHNEN
Exponentielles Wachstum von KI und Rechenzentren treibt die Nachfrage.

KOMPLEXERE CHIPS
Ausgeprägteres Chip-Stacking und neue Verbindungstechnologien machen Fehler 
schwerer erkennbar.

STEIGENDER BEDARF AN QUALITÄTSSICHERUNG
Fehler frühzeitig zu erkennen, ist entscheidend für Ertrag, Kosten und Zuverlässigkeit.ZERSTÖRUNGSFREIE QUALITÄTSKONTROLLE

für moderne Hochleistungschips

✓ höchste Auflösung

✓ höchste Geschwindigkeit

✓ produktionsnah

Wachsender Markt,
steigender Marktanteil

22%

Andere

PVA

30-40%
PVA

2025:
333 m.

2028:
~550 m.
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MATERIAL SOLUTIONS | SYNTHESIS
ERSCHLIESSUNG WACHSENDER MÄRKTE FÜR HALBLEITER-AUSGANGSMATERIALIEN

Diversifizierung von Kunden und Märkten

PVA Synthesis:
WICHTIGSTE VORTEILE

Hoher Automatisierungsgrad

KI-gestützte Prozesssteuerung

Umfassende Anpassungsmöglichkeiten

WICHTIGE Materialien und Markttreiber

• Mikroelektronik

• Leistungselektronik

• F&E-Schwerpunkt auf neuen 
Materialien für High-End-
Anwendungen

• Breites Spektrum von Einkristallen 
bis hin zu Verbindungshalbleitern

• Vielfältiger Kundenstamm in 
etablierten Märkten

• Geringere Abhängigkeit von 
Einzelkunden und Branchenzyklen

In der Vergangenheit Heute

• Leistungselektronik

• Transparentes Material für AR/VR-
Brillen

• Energieinfrastruktur für 
Rechenzentren

• Thermisches Management im 
Bereich Advanced Packaging

Silizium (CZ) Siliziumkarbid (PVT)

• Optische Materialien (z. B. für 
Lithografie, Linsen, Prismen)

• Optoelektronik

• Photonik

Calciumfluorid (VGF) Indiumphosphid (VGF)

Wir entwickeln kontinuierlich Technologien für Zukunftsmaterialien mit hohem Kommerzialisierungspotenzial

• Hohe Abhängigkeit von 
Branchenzyklen

• In der Regel Einzelsysteme

• Hochspezialisierte Materialien

• Hoher Anpassungsgrad

✓

✓

✓

✓



HALBLEITER ENERGIE LUFT- UND RAUMFAHRT AUTOMOTIVE

UNSERE ENDMÄRKTE
WIR BEDIENEN DIE WACHSENDE NACHFRAGE NACH HIGH-TECH-LÖSUNGEN IN ZENTRALEN ZUKUNFTSMÄRKTEN
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ORGANISATIONSENTWICKLUNG
STEIGERUNG DER EFFIZIENZ IN DER GESAMTEN GRUPPE

• Bündelung der China-Präsenz für 
effizientere Marktbearbeitung

• Strategische Schließung Standort Coburg
im Januar 2026

• Optische Metrologie fokussiert auf 
Halbleiter-Volumenfertigung

Portfoliokonsolidierung Operative ExzellenzAusbau Metrologie
• Personalwachstum weitgehend 

abgeschlossen

• Neues Fertigungsmanagement zur 
Steigerung der Produktionseffizienz

• Konzernweites CRM-System

• Optimierung von Durchlaufzeiten und 
internen Prozessen

• „One PVA“: Synergien und gemeinsamer 
Auftritt

• Zweite Stufe des Ausbaus der 
Reinraumkapazitäten inkl. Fertigung der 
Optiken ab Juli 2026

• Servicequalität gestärkt: weiterer 
Personalaufbau in lokalen Serviceteams, 
umfassende Schulungen, zertifiziertes 
Programm für Servicebereitschaft rund 
um die Uhr
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PROGNOSE FÜR DAS GESCHÄFTSJAHR 2026
OPERATIVES GESCHÄFT STABILISIERT SICH, GETRAGEN VON VERBESSERTEM AUFTRAGSEINGANG

PROGNOSE FÜR DAS GESCHÄFTSJAHR 2026 MITTELFRISTIGer Ausblick

• Umsatz durch verbesserten 
Auftragseingang gestützt

• Umsatzrealisierung schwerpunktmäßig im 
zweiten Halbjahr 2026

• EBITDA belastet durch gezielte 
Investitionen in Technologie, Vertrieb und 
Organisationsaufbau

• Strategische Investitionen leisten 
wachsenden Umsatzbeitrag

• Metrologie und kurzzyklische Geschäfte 
gewinnen an Gewicht

• Service- und Recurring-Revenue-Streams 
werden ausgebaut

• Steigende Skalierbarkeit verbessert die 
Rentabilität
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